
8 rue Evariste Galois, 86130 Jaunay Marigny

(1)

!vous
Formez -

Formation
100% FINANÇABLE

par votre Compte
Personnel de Formation (1)

accompagné par un
formateur expert

INDIVIDUELLE,
à distance,

(2)

Avec mise
à disposition de

tout l’équipement
nécessaire (2)
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Contactez  votre conseiller : 
Alain PICOT

06 89 88 66 76 

aopia.fr    contact@aopia.fr    09 72 51 29 04

AOPIA & Vous

Nous recrutons

Devenez Conseiller(e)
Commercial(e) Indépendant(e)

Diversifiez votre offre
Boostez votre réseau

Augmentez votre chiffre d’affaires
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Vous êtes à la recherche d’un métier gratifiant
et souhaitez remettre l’humain au coeur de votre activité

dans un secteur en plein essor

Organisme de formation de 26 personnes dont 16 formateurs
internes

Nous proposons des formations professionnelles
certifiées Qualiopi

Une offre attractive sur un marché à fort potentiel
 
Une équipe performante et qualifiée vous accompagne
au quotidien afin de vous consacrer à l'essentiel.

Plus de 120 Entreprises, CSE et associations nous font confiance

Devenez conseiller(e) commercial(e) indépendant(e)

et bénéficiez de commissions attractives !

Présentation AOPIA

Nous Vous
VOS MISSIONS

AVANTAGES

Flexibililté

Possibilité de cumul d’activité

Commissionnement illimité : 15 ventes = 4000 €

Prospecter auprès des entreprises afin de conclure de nouveaux partenariats 

Suivre, développer et fidéliser votre portefeuille client

PROFIL RECHERCHÉ

Une formation d’intégration initiale Marketing & Production

Tous vos documents professionnels => Un pack Marketing personnalisé

Une équipe pluridisciplinaire pour vous accompagner sur la partie administrative

POUR REUSSIR, NOUS VOUS FOURNISSONS

Osez relever le challenge ! Lancez-vous !
Notre équipe vous attend ! 

Solide expérience en B to B et B to C

Aisance Relationnelle

Capacité de persuasion
Gérer efficacement la prospection et définir son
plan d’action commercial

Rejoignez-nous:
Béatrice : 06 69 71 84 65 - recrutement@aopia.fr


